
IFRA
KÄLTETECHNIK

Attraktives Grundgehalt mit transparenter, erfolgsabhängiger Provision
Klar definierte Verkaufsgebiete und nachvollziehbare Zielvereinbarungen
Unterstützung durch erfahrene Kälteanlagenbauer, Techniker
Technisch starkes Produkt- und Leistungsportfolio
Kurze Entscheidungswege und direkte Abstimmung mit der Geschäftsführung
Flexible Gestaltung des Arbeitsalltags
Moderne digitale Arbeitsmittel
Firmenfahrzeug, Laptop und Mobiltelefon
Langfristige Kundenbeziehungen statt kurzfristiger Schnellabschlüsse
Gute Entwicklungsmöglichkeiten bei entsprechendem Vertriebserfolg

D A S  B I E T E N  W I R  D I R

VERTRIEBSMITARBEITER
KÄLTE- UND KLIMATECHNIK

(M/W/D)
Vollzeit bei 40 Stunden

Industrie- und Gewerbekälte
B2B-Vertrieb - erfolgsabhängige Vergütung - flexibler Arbeitsalltag

Wir suchen zum frühestmöglichen Eintritt einen

Du kennst den technischen Vertrieb und möchtest keine Standardprodukte verkaufen, sondern individuelle
Lösungen, die beim Kunden tatsächlich funktionieren?

Wir planen und realisieren Kälte- und Klimaanlagen für Industrie und Gewerbe. Dabei verbinden wir technische
Beratung, praxisnahe Planung und zuverlässige Umsetzung aus einer Hand. Zur Erweiterung unseres
Kundenstamms suchen wir einen eigenständig
arbeitenden Vertriebsmitarbeiter, der langfristige Kundenbeziehungen aufbaut und technisch anspruchsvolle
Projekte gemeinsam mit unserem Fachteam entwickelt.

D A S  E R W A R T E T  D I C H
Gewinnung neuer B2B-Kunden in Industrie und Gewerbe
Aufbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen
Ermittlung des Kundenbedarfs und Aufnahme erster technischer Anforderungen
Präsentation unserer Lösungen und Leistungen
Begleitung von Angeboten, Verhandlungen und Vertragsabschlüssen
Abstimmung mit Geschäftsführung, Technik und Projektabteilung
Beobachtung regionaler Märkte und Erkennen neuer Geschäftsmöglichkeiten
Betreuung unserer Kunden auch über den ersten Auftrag hinaus

D A S  S O L L T E S T  D U  M I T B R I N G E N
Erfahrung im B2B-Vertrieb, idealerweise im technischen Umfeld, Handwerk, Anlagenbau oder in der
Gebäudetechnik
Sicheres Auftreten und Freude an persönlicher Kundenakquise
Kaufmännisches Verständnis und gutes Verhandlungsgeschick
Eigenständige, strukturierte und verbindliche Arbeitsweise
Gute Deutschkenntnisse, Englischkenntnisse von Vorteil
Führerschein Klasse B

Wir freuen uns auf deine Bewerbung an
bewerbung@ifra-kaelte.de

D U  W I L L S T  M I T  U N S  A R B E I T E N ?

Rückfragen unter 09181 520 90 66

IFRA Kältetechnik GmbH, WASAG-Str. 4, 92318 Neumarkt
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